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Incrementa tu negocio con Soluciones de

Seguridad informá�ca de eScan

Esta  exclusiva  oferta  para  distribuidores,  estará  disponible
para adquirir el producto a través de sus Partners Gold, Silver
y Bronce en México

Fecha de publicación: 30/11/2011

México, Noviembre de 2011: eScan 11, el An�‐Virus líder y
solución de seguridad informá�ca ha lanzado una fabulosa
promoción para premiar a sus asociados del canal de México,
a través de mayores márgenes y  beneficios.  “Venda más…
Gane más”, esta promoción comenzó el 1º. De Noviembre y
termina el 31 de Diciembre de 2011.

Esta  exclusiva  oferta  para  distribuidores,  estará  disponible
para adquirir el producto a través de sus Partners Gold, Silver
y  Bronce  en  México;  así  como  de  forma  directa  con
Microworld Technologies Inc. Para acceder a esta promoción
exclusiva, los distribuidores tendrán que registrarse en línea
en el si�o web de eScan, a más tardar el  31 de Diciembre de
2011.

La  oferta  es  válida  en  la  compra  de  productos  eScan
An�‐Virus Home & SoHo, con un importante y atrac�vo margen de u�lidad para el distribuidor, por un �empo limitado.

Los distribuidores podrán adquirir nuestros productos en paquetes de 500.00, 750.00, 1,000.00  dólares y  solicitar su
crédito instantáneo para su siguiente compra. También podrán acceder a paquetes más pequeños con nuestros partners y
obtener de igual forma un margen de importante de u�lidad. En ambos casos los distribuidores pueden escoger una
combinación de productos para alcanzar el valor de los paquetes y poder su crédito para usarlo como descuento en las
siguientes órdenes. Adicionalmente, los primeros 100 distribuidores que se registren en esta promoción, serán premiados
con fabulosos regalos sorpresa.

Compar�endo su visión en esta excelente Promoción, la Sra. Rohini Sonawane, Directora de Operaciones de Microworld
para América, dice al respecto: “Nosotros, en eScan, siempre creemos que los distribuidores son la llave para el éxito en el
mercado y estamos plenamente consientes de su valor. Manteniendo el ritmo de nuestras pasadas promociones al canal,
este lanzamiento  de nuestra  nueva  oferta,  está  orientado  a  maximizar  los  márgenes  de u�lidad  y  otorgar  mayores
beneficios a nuestros distribuidores. Comercializar eScan es un negocio rentable, la idea es alcanzar un mayor número de
revendedores y  otorgarles beneficios mayores.  Este esquema también nos ayuda a  mantener informados a  nuestros
asociados sobre las ofertas de eScan An�‐Virus; así como de capacitación técnica a través de nuestras diversas inicia�vas
para el canal.”
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Acerca de eScan

eScan, el primer An�‐Virus de escaneo  en �empo real y soFware de Seguridad de Contenido  para
computadoras  y  servidores.  Es  desarrollado  y  comercializado  por  MicroWorld,  creado  con
innovadoras y avanzadas tecnologías, como lo es la Tecnología MWL, la Tecnología DIRC, la Tecnología
NILP,  y  sofis�cados  algoritmos  heurís�cos  an�‐virales  que  no  solo  brindan  protección  contra
amenazas actuales, sino que también brinda protección proac�va contra amenazas potenciales.

hHp://www.escanav.com/latam/

Contacto

Jorge Durán de la Sierra
ventas@escanav.com

Con respecto a esta exclusiva promoción al canal, el Ing. Jorge Durán de la Sierra, Gerente de Desarrollo de Canales para
La�noamérica, al respecto comenta: “La promoción de eScan “Vende más… Gana más” va a ser una de las ofertas de
mayor impacto en el mercado informá�co para la temporada decembrina que se aproxima, fue concebida para generar
una sinergia produc�va y alto nivel de u�lidades para el canal y garan�zar que los distribuidores puedan trasladar algunos
beneficios a sus clientes y al �mepo mantener un excelente margen de u�lidad; a demás de obtener un valor agregado
con el  crédito instantáneo para sus futuras compras. Bajo este esquema, estamos buscando recompensar al  canal de
distribuidores por su contribución a eScan y expandir nuestra presencia en el mercado mexicano.”  

Para mayor detalle: hHp://www.escanav.com/offers/Mexicooffer11/Mexico_Spanish.html

Asociados pueden registrarse en el siguiente si�o:

hHp://www.escanav.com/latam/content/partners/mexicooffer_nd/ Para saber más acerca de los términos y condiciones
de la oferta, visite:

hHp://www.escanav.com/latam/content/partners/mexicooffer_nd/schemetermsandcondi�ons.asp
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