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      Elige uno

Perfil de Jorge Durán de la
Sierra, Director de Canales
para Latinoamérica de
MicroWorld. 

Jorge Durán, Director de
Canales para Latinoamérica
de MicroWorld, cuenta con
más de 15 años de
experiencia en ventas,
lanzamiento de nuevos
productos y en el área
comercial para canales.

Entrevista >>

Jorge Durán de la Sierra
Director de Canales para Latinoamérica de MicroWorld

"eScan busca posicionarse en el mercado mexicano"
Fecha de publicación 30/12/2011

Por: Nancy Ortiz

MicroWorld es un proveedor de soluciones avanzadas de seguridad especialista en
Antivirus, Antispam, seguridad de contenido y soluciones de prevención de intrusiones
de red. Con una amplia gama de productos que brindan seguridad Informática a las
empresas, PYMES y al hogar, destaca la línea de antivirus eScan.

Boletín de la computación tuvo la oportunidad de platicar con Jorge Durán de la Sierra,
Director de Canales para Latinoamérica de MicroWorld, quien señaló: “MicroWorld es
la empresa que crea las soluciones de antivirus eScan, iniciando operaciones hace más
de 20 años tenemos presencia en 154 países, tenemos oficinas en Estados Unidos,
India, Alemania, Malasia y Sudáfrica. En México ya son tres años de presencia con la
línea de antivirus eScan y el recibimiento por parte de los distribuidores ha sido muy
positivo”.

El portafolio de eScan se divide en soluciones para el hogar, PYMES y para el sector corporativo: 

eScan AntiVirus y Suite de Seguridad de Internet para usuarios domésticos son Antivirus completos y soluciones de
seguridad de contenido, diseñados para proteger computadoras personales de malware y otras amenazas, brindando
una navegación segura en Internet.

“La visión de nuestro creador con toda esta tecnología es ofrecer una solución de escaneo en tiempo real lo cual
garantiza al usuario una mayor rapidez en la detección de malware. En el segmento del hogar, nuestra participación
actualmente en México es del 4%”, agregó Durán. 

Las soluciones para las Pequeñas y Medianas Empresas, se diseñan específicamente teniendo en cuenta las necesidades,
facilitando protección a varios niveles de amenazas a seguridad informática y también ponen a disposición de los clientes
una consola centralizada de administración para posibilitar la administración de la red entera desde un solo servidor.

eScan para corporativos protege todos los equipos o redes de las amenazas a la seguridad que están en constante
evolución y además cuenta con características que aseguran el uso productivo de Internet por los empleados de las
empresas.

“Nuestras soluciones son Antivirus muy ligeros lo que nos permite tener un alto nivel de detección y además están
avalados por los principales laboratorios, garantizando un alto nivel de calidad y seguridad”, agregó Durán.

En cuanto a la forma en que se comercializan las soluciones de eScan, Durán informó que trabajan de manera directa con
el canal, esto a través del Programa de Socios de MicroWorld, diseñado y desarrollado para apoyar las ventas de los
productos. La estructura de este programa permite proporcionar a los socios herramientas de marketing, apoyos pre y
post venta, así como soporte técnico.

Este programa cuenta con tres niveles: 

Bronce: El nivel con el cual el distribuidor puede comenzar. Está enfocado principalmente al canal que trabaja con
PYMES.

Silver: El cual requiere de un equipo dedicado a las ventas, así como de personal técnico entrenado. 

Gold: En este nivel se requiere de un canal más especializado y preparado en la distribución de soluciones de seguridad.
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Las 5 noticias principales >>

Microsoft

> Recomendaciones tecnológicas de
Microsoft para continuar con ánimos
festivos

 
AMD

> AMD eleva nivel de procesadores APU
para PCs de escritorio y portátiles

 
Epson

> Crece la familia de videoproyección de
Epson

 
ECS Elitegroup

> ECS conecta pantallas y dispositivos de
cómputo con puente inalámbrico

 
ADATA

> ADATA presenta Unidad de Estado
Sólido para todo tipo de aplicaciones
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Acerca de eScan
eScan, el primer Anti-Virus de escaneo en tiempo real y software de Seguridad de Contenido para
computadoras y servidores. Es desarrollado y comercializado por MicroWorld, creado con
innovadoras y avanzadas tecnologías, como lo es la Tecnología MWL, la Tecnología DIRC, la
Tecnología NILP, y sofisticados algoritmos heurísticos anti-virales que no solo brindan protección
contra amenazas actuales, sino que también brinda protección proactiva contra amenazas
potenciales. 

http://www.escanav.com/latam/

Contacto
Jorge Durán de la Sierra
ventas@escanav.com

Aquí el canal se beneficiará con recompensas adicionales y ofertas especiales.

“Buscamos empresas que quieran crecer y comprometerse con nosotros para establecer una alianza importante que
beneficie a todos. Nuestra participación es del 4% en el mercado de hogar, 1% de participación en el segmento PYME,
en corporativos y gobierno estamos en 0.80%, por lo que es importante que trabajemos juntos para incrementar nuestra
participación”.

Entre las ventajas que eScan ofrece destaca la línea de productos reconocida y premiada a nivel mundial, ofrece
atractivos márgenes e incentivos al canal, otorga apoyo en las ventas, respalda a los distribuidores con soporte técnico y
personaliza los productos con la información de cada uno de los socios.

Durán agregó que ofrecen capacitaciones y entrenamientos gratuitos todos los miércoles y sábados, permitiendo que el
canal conozca y trabaje con las soluciones eScan. Para los distribuidores interesados pueden contactar a Jorge Durán al
correo jorge.duran@escanav.com y de esa forma registrarse en nuestro sitio.

Finalmente Durán invitó al canal a que conozcan lo que eScan ofrece: “Estamos haciendo lo necesario por apoyar a
nuestro canal de distribuidores de forma directa para hacer crecer este negocio y garantizarles atractivas utilidades.
Quien prueba eScan se queda con eScan, por precio, características y tecnología. Los invito a hacer negocios que les
dejen utilidad”.
Para conocer más sobre el portafolio de soluciones y la oportunidad de negocio de eScan visita
www.escanav.com/latam/index.asp
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