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NOTICIAs & VENDORs

El proveedor de soluciones de se-
guridad realizará entre marzo y junio 
eventos cuyo objetivo es capacitar a sus 
socios de canales y a usuarios finales en 
México.

El Tour incluye ciudades como Mé-
rida, Campeche, Villahermosa, Tuxtla 
Gutiérrez, Cancún, Guadalajara, San Luis 
Potosí, Aguascalientes, Morelia, México y 
Edo., Puebla, Veracruz, Monterrey. 

Hablando acerca del tour, la Señora 
Rohini Sonawane, COO de eScan dice, 
“Estamos bien orgulloso sobre la edu-
cación del tour en México. Nosotros en 
eScan, haciendo un vendedor de segu-
ridad de favor de canal, reconocemos 
la contribución de nuestros socios en 
nuestro crecimiento. Con nuestro nuevo 
programa de socio de canal, trabajamos 
mucho con nuestros socios para iden-
tificar nuevas oportunidades y ofrecer 
a ellos apoyo extensivo en cuanto de 
ventas, soporte técnico y entrenamien-
to. Tenemos más y más socios de canal 
y usuarios finales trabajando con no-
sotros. Con el tour, nuestro objetivo es 

para mejorar el conocimiento sobre los 
productos de eScan. Para los canales, 
esto ayudara a ellos para comprender 
las necesidades de los clientes y ofrecer 
el producto apropiado. Esto llevara a una 
alta rentabilidad del negocio a nuestro 
socios y reforzar el posición de eScan el 
mercado de seguridad del mundo. Mien-
tras en el caso de usuarios finales, esto 
ayudara a ellos para asegurar de forma 
efectiva del crecimiento de los amenazas 
de cyber usando eScan.

Acerca de esta actividad de pro-
moción exclusiva, el Ing. Jorge Duran, 
Business Channel Development Ma-
nager, dice, “El tour de Presentación y 
Entrenamiento es una extensión para 
nuestro soporte entrenados para nuestro 
canales y usuarios finales para propor-
cionar a ellos una visualización de rango 
de los productos de eScan, que incluye 
presentación y entrenamiento técnico. 
También con la instalación, configuración 
y su funcionamiento de eScan, la agen-
da de capacitación incluye información 
detallada de características, beneficios 

y cambiador de juego de eScan - solu-
ciones de la Consola de Administración 
basado en Web para clientes de PYME 
y corporativo. La capacitación habilitara 
nuestros canales para proporcionar buen 
y rápida soporte técnico a los clientes 
y asegurar la satisfacción de los clien-
tes. Nuestros usuarios finales son im-
portantes para nosotros. El tour ayuda 
los que están participando en tener un 
conocimiento profundo sobre las carac-
terísticas, beneficios y funcionamiento 
de eScan. Esto habilitara a ellos utilizar 
eScan en una buena manera. Socios de 
canal participando en el tour de educa-
ción serán certificado como ‘Especialista 
de eScan Antivirus’.

eScan realiza tour de presentación y 
entrenamiento en 13 ciudades en México

Rohini sonawane


