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Neuer Distributionsvertrag mit Ever IT

Indischer Security-Spezialist will deutschen Markt
angreifen

von

Mit aggressiven Marketing- und Vertriebsaktionen will der indische

Security-Hersteller Microworld im deutschen Markt für Antivirus- und

Internetsicherheitslösungen Fuß fassen. Dabei helfen sollen neben der

aktuellen Produktgeneration »eScan 10« auch der Software-Distributor

Ever IT.

Anzeige

»Kaspersky hat vor einigen Jahren unter ähnlichen Voraussetzungen begonnen«,
sagt Govind Rammurthy, Gründer, CEO und Chefentwickler des indischen Security-
Herstellers Microworld. Er ist sich der Herausforderung bewusst, sich in einem
derart von Verdrängungswettbewerb geprägten Segment wie dem der Antivirus-
und Internetsicherheitslösungen nennenswerte Marktanteile zu sichern. »Es wird
sicherlich nicht einfach, aber unsere Lösung setzt sich von denen der Konkurrenz
ab«, gibt sich der CEO erfolgsgewiss.

Unterstützung von der Distribution

Bereits vor vier Jahren ist der Hersteller in den deutschen Markt eingetreten und
stellt seitdem auch regelmäßig und in wachsendem Umfang auf der CeBIT aus. Ohne
die Unterstützung von Distributionspartnern konnte der Hersteller bisher aber nur 30
Reseller und rund 1.000 Kunden gewinnen. »Viel zu wenig«, meint Rammurthy und
erhofft sich die Initialzündung von der aktuellen Generation der Antivirus- und
Internetsicherheitslösungen »eScan 10« und der frisch unterzeichneten
Vertriebsvereinbarung mit dem deutschen Software-Distributor Ever IT. »Wir haben
auf der vergangenen CeBIT extrem gutes Feedback auf unsere neu vorgestellten
Lösungen bekommen «, so der CEO. Mit dem neuen Vertriebspartner und einem
weiteren Distributor, der momentan noch gesucht wird, will Microworld den Markt
aggressiv angehen.

Neben multimedialen Werbekampagnen im Channel- und später auch
Endkundenbereich lockt der Hersteller mit Lead-Generierungsangeboten, Remote-
Support, Beteiligung am Folgegeschäft und einem klaren Bekenntnis zum indirekten
Vertrieb: »95 Prozent unseres Geschäfts wickeln wir über den Channel ab«, sagt
Rammurthy. Über den eigenen Online-Shop verkauft der Hersteller nur
Einzellizenzen für Privatanwender. Microworld entwickelte sich innerhalb von 15
Jahren von einem Drei-Mann- Team zu einem in über 90 Ländern agierenden
Unternehmen, dessen Umsätze nach eigenen Angaben im Multi-Millionen-Dollar-
Bereich liegen.
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Neueste Meldungen

• Lazy Friday: Die schönste Nebensache der Computex

• Gartner bestätigt Rekordeinbruch im Server-Markt

• iPhone soll japanischen Studenten Beine machen

• Bayerns Wirtschaft: Lage so schlecht wie nie zuvor

• Tech Data relauncht »License Online«
• Computex: Acer bringt Android-Netbook

• COS zieht es wieder auf die Strasse
• Assemblieren ist nach wie vor sehr beliebt im Channel

• IBM erweitert On-Demand-Angebote

• Mit Pilot zum Ungarn Grand Prix
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IT-Jobs

Administrator / Entwickler (m/w)

BERG Energiekontrollsyste me GmbH

Anwendungsentwickler /in

Amadeus Fire AG
Application Manager (m/w) bei einem der größten Internet

Service Provider der Welt

PrimePeople GmbH
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