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Un partner italiano
per MicroWorld

L'azienda, specializzata nel
settore della sicurezza, ha
siglato un accordo in esclusiva
con la realta Laboratori
Informatici, che avra il compito
di commercializzare in ltalia,
nei diversi segmenti di mercato,
le soluzioni e-Scan Antivirus ed
e-Scan Internet Security Suite

icroWorld, realta at-
tiva da oltre 14 anni
nel settore della si-

curezza informatica, ha sigla-

to un accordo in esclusiva con
Laboratori Informatici, societa
romana specializzata nello svi-
luppo software e distribuzione
di prodotti per la sicurezza,
per diffondere sul mercato ita-

‘e Scan

‘e Scan

liano le soluzioni e-Scan Anti-
virus ed e-5can Internet Secu-
rity Suite, oggi disponibili nella
versione 10.

“Abbiamo instaurato una
partnership in esclusiva per il
territorio italiano con Labora-
tori Informatici perché ¢ molto
forte nel segmento retail e ha
esperienza nella sicurezza e puod
cosi aiutarci a diffondere i nostri
prodotti’, spiega a ITM Govind
Rammurthy, ceo e managing
director di MicroWorld.

Le soluzioni e-Scan si basa-
no su di una tecnologia proprie-
taria, denominata MicroWorld
WinSock Layer (MWL), ovvero
un software di filtro attraverso
il quale passano tutti i contenuti
delle comunicazioni via Inter-
net, che blocca i virus e tutte le
applicazioni che possono dan-
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Govind Rammurthy, MicroWorld

neggiare 'uso del personal com-
puter. 11 layer WinSock e gli altri
layer componenti di e-Scan agi-
scono in simbiosi, realizzando
ciascuno una funzione speci-
fica con lobiettivo di garantire
unelevata capacita di filtraggio
di tutto il malware.

Tramite I'inserimento di
una password obbligatoria,
e-5can Internet Security Sui-
te controlla tutte le porte Usb
del Pc dell'utente, impeden-
do il furto di dati attraverso il
collegamento di pen drive da
sconosciuti, o la possibilita di
prendere virus dalle stesse, in
quanto, una volta autorizzato
il collegamento dell'hard disk
esterno attraverso la porta Ush,
questo € prima scansionato per
rilevare leventuale presenza di
virus e poi aperto per utilizzare
il contenuto.

Le soluzioni di sicurezza e-
Scan sono state pensate per ga-
rantire la scansione in tempo
reale dei virus e dei contenuti,
accanto a una scansione euri-

stica che agisce contro i virus
mutanti e gli attacchi dannosi
in modalita predittiva per pro-
teggere da minacce presenti e
future.

“Questi prodotti si affac-
ciano oggi sul mercato italia-
no, ma nascono dallesperienza
che MicroWorld ha avuto a li-
vello internazionale in ambito
enterprise - precisa Livio Mo-
rales, presidente di Laborato-
ri Informatici -. Partendo dal-
le conoscenze maturate con gl
utenti business, MicroWorld
ha saputo ritagliare anche una
soluzione dedicata agli utente
home”,

Le soluzioni e-Scan in ver-
sione 10 sono previste in ver-
sione home/soho, in una stu-
diata per le piccole e medie
imprese e un‘altra enterprise.
Laboratori Informatici sard
particolarmente strategica nel
diffondere la soluzione nel seg-
mento consumer.

“e-Scan, proposto in confe-
zione arancione nella versione

n 10 magolo/glugno 20090

LA mumication

www.castadv.it




M OBTHLY
Target : retail magazine

Maggio/Giugno 2009
Pag.2

‘ Questi prodotti si affacciano oggi

sul mercato italiano, ma nascono
dall'esperienza che la societa ha avuto a livello
internazionale in ambito enterprise. Partendo

ANCHE FOCELDA PER
LABORATORI INFORMATICI

Laboratori Informatici, societa

dalle conoscenze maturate con gli utenti

business, MicroWorld ha saputo ritagliare
anche una soluzione per gli utenti home

JJ

che si occupa di sviluppo sof-
tware ma anche della distribu-
zione di prodotti per la sicurezza,
ha siglato una partnership con
Foceld molto foca-

Livio Morales, Laboratori Informatici

Antivirus e in confezione verde
per la versione Internet Securi-
ty sara diffuso presso i principali
negozi del settore grazie al sup-
porto di una rete di rivenditori
nazionali e regionali - dice Mo-
rales -, Stiamo anche definendo
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rapporti strategici per distribuire
il prodotto presso i punti vendita
della Gdo™

Le due soluzioni consumer
dispongono di una licenza valida
per due Pc valida per un anno. “e-
Scan rende disponibile agli utenti

home gli stessi moduli utilizzabili
in azienda - commenta Morales
-. Tra i punti di forza della nuova
soluzione rientra I'uso di analisi
non intrusive e la funzione pa-
rental control, che ¢ strutturata
su tre livelli (bambino, adolescen-
te e adulto). Pud essere limitato
il tempo giornaliero di accesso a
Internet dell'utente ed & possibile
anche la cancellazione di tutte le
informazioni relative alla naviga-
zione svolta”.

“Questa soluzione - prosegue
Morales - & adatta a far fronte agli
attuali problemi in ambito sicu-
rezza. Oggi nel mondo sono di-
minuiti gli attacchi degli hacker
finalizzati alla distruzione di un
file per divertimento. Gli hacker
di oggi sono molto pin aggressivi
di un tempo e tecnologicamente
pilt avanzati e sferrano attacchi fi-
nalizzati a rubare dati sia a livello
aziendale sia personale. In questo
scenario € necessario puntare su
soluzioni sempre pil avanzate”.

Secondo Morales sard sem-
pre pitt importante anche sensi-
bilizzare gli utenti sulla sicurez-
za. “Spesso gli utenti acquistano
un prodotto solo perché attratti
da una scatola accattivante, senza
pensare alle caratteristiche davve-
ro utili ad affrontare correttamen-
te il problema - afferma il presi-
dente di Laboratori Informatici -.
Bisogna creare una cultura della
sicurezza; in questo processo an-
che le riviste specializzate nel set-
tore Ict potranno giocare un ruolo
determinante”.

Laboratori Informatici rende-
ri disponibili agli utenti attivita
di assistenza diretta ma, conclu-

lizzato nel centro-sud Italia per
il canale informatico. L'accordo
prevede a distribuzione delle
soluzioni e-Scan Antivirus ed
e-Scan Internet Security Suite
release 10.

Per Michele Palmese, Ceo di
Focelda, la validita della suite
eScan in tema di sicurezza e
la serieta dell'azienda consen-
tira di approcciare e allargare il
mercato della sicurezza con un
prodotto che pud tranquillamen-
te competere con i brand pil co-
nosciuti.

“L'accordo con Focelda rappre-
senta per noi un importante
passo in avanti verso il consoli-
damento della nostra presenza
nel mercato italiano - sottolinea
Livio Morales, Presidente di La-
boratori Informatici - @ costitu-
isce per noi la struttura ideale
per veicolare capillarmente |
prodotti eScan, grazie ad una
conoscenza approfondita del
territorio e dell'offerta”.

Infine, rimanendo in tema prodot-
ti, oltre a e-Scan Antivirus e alla
soluzione Internet Security Suite
per la protezione di 2 utenti, &
stata di recente messa a punto
anche la versione Easypack, che
prevede la protezione e-Scan An-
tivirus per 1 anno per 1 PC, a un
prezzo molto pil aggressivo.

de Morales, “quando la rete dei ri-
venditori sara sviluppata capillar-
mente sceglieremo i reseller pit
strategici a cui proporremo inizia-
tive di formazione per diventare
punti vendita specializzati, in gra-
do di fare assistenza ai clienti”
Lorenza Peschiera
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